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COMO ABRIR E GERIR UM
| ESCRITORIO DE CONTABILIDADE

ANDERSON HERNANDES
O PODER DA

MARCA PESSOAL

NA VIDA E NOS NEGCOCIOS

ANDERSON HERNANDES
O PODER DA

MARCA PESSOAL
NA VIDA E NOS NEGOCIOS

Vocé aprendera:
=  Vocé como um produto

= Como se “embalar” para o mercado CURSO 0N|C0 NO MERCADO

= Como definir o seu publico alvo

*  Como usar as redes sociais As mudangas do mercado contdbil

= Como se valorizar no mercado Requisitos do empresario contabil

* Como se adaptar as mudangas Definindo a empresa e departamentos

* Como fazer apresentagbes Processos operacionais e nao-operacionais

*  Como definir o seu sucesso Escolha da formatagdo da equipe
-R$—1-20—0-0 Formacgao e experiéncia necessaria para sucesso

2 DVDs de ’ por R$ 80’00 Mercado de atuagdo de um escritério

Como segmentar o mercado

Como se proteger dos riscos

Entrevista exclusiva com Edilson

ES& NAVIDA E NOS NEGOCIOS Lopes sobre como usar a Marca
T Pessoal para o seu sucesso Como lidar com o cliente contabil
Rt 5 profissional Escolha dos equipamentos e estrutura
Sistemas de uso da empresa contabil
mitson R\ orca de personalidades Escolha de consultorNia em Iegi.slagﬁo
ey - O marketing pessoal em vendas Contrato de prestacao d? SEIVICos
= =B - A marca pessoal do lider Combatendo a inadimpléncia

- Como usar as redes sociais Marketing contabil e vendas de servigos

- Dicas para a sua marca pessoal

Uso de redes sociais e internet

‘ - Apenas RS 50,00 RS 180,00 no boleto ou RS 199,00 no cartio
’

ESTRATEGIAS DE MARKETING PARA CONTABILIDADE O PODER DA MARCA PESSOAL NOS NEGOCIOS
Conteudo: Contetdo:
) Vendendo seus servigos contabeis. Anderson Hemandes Estratégias de marketing profissional
LERLSERBUEEIRE  \jantendo a satisfaco do cliente. 0 poder da Marca Definindo seu posicionamento
Feedback como diferencial Pessoal nos Negdcios Vendendo-se no mercado

10 armas poderosas para seu marketing pessoal

O poder da embalagem pessoal

A primeira impressdo profissional
ApresentacGes impactantes
Construindo marketing diferenciado

Divulgando seus servigos contabeis
Departamento de marketing
Como pensa o cliente contabil

O planejamento de marketing

Livro

Apenas RS 30,00

Boleto Bancario

Livro Digital (pdf)

Apenas RS 30,00
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www.andersonhernandes.com.br — contato@andersonhernandes.com.br — (11) 3458-7367

Curta no Facebook: www.facebook.com/Andersonpalestrante — Twitter: www.twitter.com/anderson_her
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NOVA SERIE — MARKETING DE SERVICOS PROFISSIONAIS
APRESENTACOES E REUNIOES =~ NEGOCIACOES COM CLIENTES

ANDERSON HERNANDES

ANDERSON HERNANDES

O FAZER n&ssenmgbss E
R REUNIOES COM SUCESSO

Ca—

Aprenda como fazer
apresentagbes e reunides de
modo a ter sucesso nas
negociagées com seus clientes

Vocé vai aprender:

Como fazer apresentagdes

O uso de recursos visuais

Os momentos da verdade
Como apresentar propostas
Como conduzir reunides

Como aplicar as decisdes

SERIE - MARKETING DE SERVICOS PROFISSIONAIS

Apenas RS 50,00
VENDAS NA INTERNET

ANDERSON HERNANDES ANDERSON HERNANDES

Aprenda como ter uma
estratégia de internet que dé
resultados para a sua empresa
} de servigos

COMO TER RESULTADOS NA INTERNET
Aprenda como ter uma estraté

gia de intemet que dé resultados

Vocé vai aprender

Como ter resultado em sites
Como prospectar na internet
Como fazer campanhas

O que seu site deve ter

Erros que deve evitar

Como utilizar as regras de SEO

SERIE - MARKETING DE SERVICOS PROFISSIONAIS - . A,
SERIE - MARKETING DE SERVICOS PROFISSIONAIS

Apenas RS 50,00
BLOGS E REDES SOCIAIS

ANDERSON HERNANDES
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COMO TER RESULTADOS EM
BLOGS E REDES SOCIAIS

Aprenda a criar

Aprenda a criar uma estratégia
de prospec¢ao com um blog
diferenciado e o uso adequado
das redes sociais

de
© 0 uso adequado das redes sociais

Vocé vai aprender:

Como ter um blog de resultado
As melhores ferramentas
Como usar as redes sociais

Os cuidados que deve tomar

O que da resultado

Erros que deve evitar

Apenas RS 50,00

-

SERIE - MARKETING DE SERVICOS PROFISSIONAIS

AUMENTAR A LUCRATIVIDADE

SERIE COMPLETA COM 5 DVDs

Apenas RS 190,00

Aprenda a melhorar
significativamente seus
resultados em negocia¢gbes com
técnicas que dao resultados

Vocé vai aprender:

Como planejar uma negociagdo
O que fazer para ter resultado
O uso de moedas de troca
Identificando os envolvidos
Como dar o prego de servigos
Como fechar propostas

Apenas RS 50,00

Aprenda a usar estratégias de
aumento do faturamento e
lucratividade dos seus servigos
contabeis

Vocé vai aprender:

Como ganhar mercado

Como criar produtos

Como usar o prego

Como diminuir o risco

Como segmentar mercados
Como aumentar a lucratividade

Apenas RS 50,00

ANDERSON HERNANDES
COMO TER RESULTADOS Ein
.BLOGS E REDES Sommie™

PARA PAGAMENTO COM BOLETO INFORMAR POR E-MAIL:

NOME/EMPRESA: CPF/CNPJ:

FONE( ) CEL: ( ) E-MAIL:

ENDERECO: CEP:

() DVD - Negocia¢ido — R$50,00 () DVD - Internet — R$50,00 (

() DVD - Lucratividade — R$50,00 ( ) DVD - Apresentacdes — R$50,00 (

( )5 DVDs — Marketing — R$190,00 () Curso Gestdo — R$180,00 (
(

() Livro —Marca Pessoal — R$30,00 ) Livro — Marketing Contébil — R$30,00

CIDADE:

UF:

) DVD - Redes Sociais — R$50,00
) DVD - Talk Show — R$50,00
) 2 DVDs — Marca Pessoal — R$80,00

TOTAL-RS



